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RESUMO

O conhecimento dos custos é de fundamental importancia para o funcionamento de qualquer
empreendimento, pois se 0s prec¢os de vendas praticados por a empresa forem menores que seus
custos, a mesma nédo sobrevivera no mercado. Neste contexto, esse estudo objetivou analisar os
impactos do controle de custos nos pequenos empreendimentos, para formacéo do preco de venda.
Buscando caracterizar os pequenos empreendimentos, identificar os métodos de controle de custos
utilizados e apontar o impacto do controle de custos para a formacgéo do preco de venda. A pesquisa
feita foi de natureza bésica e teve como objetivo o estudo exploratério, com uma abordagem
quantitativa e qualitativa. Com a realizacdo do estudo pode-se concluir que a avaliacdo e
interpretacdo das informacdes relacionadas aos custos dos produtos ajudam a alavancar as vendas
e o resultado operacional do negdcio. E a falta desse conhecimento pode acarretar resultados
negativos e bastantes comprometedores para a continuidade das atividades comerciais da empresa.
Palavras chave: Custos, Preco, Controle.

ABSTRACT

Knowledge of costs is of fundamental importance for the operation of any enterprise, because if the
sales prices charged by the company are lower than its costs, it will not survive in the market. In this
context, this study aimed to analyze the impacts of cost control on small enterprises, to form the sale
price. Seeking to characterize small businesses, identify the cost control methods used and point out
the impact of cost control on the formation of the sale price. The research carried out was of a basic
nature and aimed at the exploratory study, with a quantitative and qualitative approach. With the
completion of the study, it can be concluded that the evaluation and interpretation of information
related to product costs help to leverage sales and the business's operating result. And the lack of
this knowledge can lead to negative and very compromising results for the continuity of the
company's commercial activities.

Key Words: Costs, Price, Control.

1. INTRODUCAO

A Contabilidade de Custos é uma é&rea que estuda de forma racional os gastos
realizados e tem como objetivo fornecer os valores envolvidos na producéo e oferta de um
produto ou servigo. Para Padoveze (2013), é a contabilidade de custos a responsavel pelo
processo de determinacdo do custo unitario do produto, que no caso das empresas

industriais, ocorre com maior complexibilidade, pois envolve diversos insumos e

ISSN: 2316-2317 Revista Eletrénica Multidisciplinar - UNIFACEAR 1



consequentemente necessita de mais tarefas e maior demanda de tempo para sua
contabilizacéo.

Segundo Ribeiro (2018), para a apuracdo de preco de venda, 0s custos devem
estar devidamente calculados e alocados ao produto, essa identificacdo nos custos diretos
€ simples, pois séo de facil identificacdo, diferente dos custos indiretos que necessitam da
utilizacdo de um sistema de rateio para uma alocacédo mais fidedigna. Assim, para fixar o
preco de venda de um produto deve ser levado em consideracdo o custo unitario,
adicionado aos valores necessarios para recuperacdo de custos e despesas e formacgéo
da margem de lucro.

Diante de tudo isso para assegurar sua sobrevivéncia, 0s pequenos
empreendimentos devem se adequar, desenvolvendo estratégias empresariais eficientes
e dindmicas. Entre as estratégias que devem ser analisadas para garantir a competitividade
e a permanéncia dessas empresas, aponta-se a formacdo de preco de venda. Para
Longenecker, et al. (2018), se os precos nao cobrirem os custos de fornecimento e uma
margem de lucro que mantenha as atividades e impulsione a empresa, ela ndo serd bem
sucedida.

Para isso é utilizado o controle de custos que permite a formacdo de preco de
venda com mais exatiddo, sendo um dos fatores responsaveis por reduzir os custos de
producdo e melhorar a produtividade. E por meio desse controle que € possivel saber se
um determinado produto esta trazendo lucro ou prejuizo para uma empresa, analisar o
preco adequado para comercializacdo, e auxiliar os colaboradores nas tomadas de
decisfes. Com isso o presente estudo buscou responder o seguinte questionamento: Qual
0 impacto do controle de custos nos pequenos empreendimentos, para formacéo do prego
de venda?

Neste contexto, esse estudo objetivou analisar os impactos do controle de custos
nos pequenos empreendimentos, para formacéo do preco de venda. Tendo como objetivos
especificos caracterizar os pequenos empreendimentos, identificar os métodos de controle
de custos utilizados e apontar o impacto do controle de custos para a formacéo do preco

de venda dos pequenos empreendimentos.

2. PESQUISA BIBLIOGRAFICA

2.1 BREVE HISTORICO DA CONTABILIDADE DE CUSTOS
A contabilidade de custos surgiu na Revolucdo Industrial como ferramenta de
aplicacdo das préaticas contdbeis. Com o surgimento da nova realidade econdmica,

aparecimento das maquinas, aumento da producdo e do mercado consumidor, foi
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desenvolvido as novas técnicas para gerenciamento de produtos, determinacdo do preco
de comercializacdo e os demais elementos da contabilidade de custos para a adaptacao
das mudancas referentes ao processo industrial (FELICIO, 2011).

Nessa época a evolucdo da contabilidade de custos foi mais acelerada, pois se
tornou perceptivel a existéncia de inadequacao entre 0s conceitos e as praticas referentes
ao calculo dos custos e a realidade da propria empresa. O responsavel por essa evolucao
foi o crescimento do comércio, onde as trocas de mercadorias se tornaram mais
complexas, necessitando formas de registros mais sofisticadas (REIS, SOUZA, SILVA,
2017).

A contabilidade de Custos foi introduzida para suprir a necessidade da aplicagcéo
de novas técnicas para apuracao do resultado na area industrial e diminuicao dos custos
das organizacdes. Foi se aperfeicoando a medida que ocorreu a ascensao das empresas
e hoje é uma ferramenta importante ndo so para avaliacao de estoques, mas também para

controle e tomada de decisdes.

2.2 CUSTOS VERSUS PRECOS DE VENDA: CONCEITOS E APLICACOES

Para Wernke (2019) h& dois caminhos basicos para se fixar o preco de venda, a
formacdo do preco e a analise dos precgos ja praticados. No primeiro caso, a empresa
estipula um preco orientativo, aplicando uma taxa de marcacdo sobre o custo unitario do
produto, e é mais utilizado por empresas com maior poder para impor preco ao mercado
consumidor. JA no segundo caso, praticado pela maioria das empresas, a mesma ira
identificar a rentabilidade obtida com os pregos aceitos pelo mercado consumidor e decidir
se 0s mesmos continuardo a ser praticados ou sofreram majoragdes ou descontos.

Os custos séo classificados em diretos ou indiretos, em relacdo ao volume de
producdo, os custos diretos séo aqueles referentes aos custos de facil identificacéo, ou
seja, elementos possiveis de serem identificados de imediato a um produto e mensurados
de modo objetivo. No caso dos custos indiretos sao contrarios aos custos diretos, pois nao
séo de facil identificacdo, ndo se pode apropriar diretamente ao produto e necessitam de
um critério de rateio para chegar ao valor do custo do produto (PAULA,CORREA e
SILVA,2019).

Sao definidos ainda como custos fixos ou variaveis, ou seja, que sdo dependentes
ou ndo, do volume produzido em determinado periodo na empresa. Os custos fixos sdo
agueles cujos valores ndo se alteram, independente do volume de producdo, como
exemplo o aluguel de um estabelecimento. J4 os custos variaveis sdo aqueles custos

dependentes da producdo, no qual vai variar de acordo com o volume produzido, como
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exemplo a matéria-prima, que a medida que aumenta o volume de producdo,
consequentemente utiliza-se também mais matéria-prima (ROCHA, et al. 2019).

Em um sistema de custos tem-se como objetivo o controle das operacdes,
determinacdo do lucro e auxilio na tomada de decisfes. Os métodos responsaveis por
auxiliar na determinacao do lucro séo os sistemas de custeio, que tem a funcao de apropriar
0S custos a cada produto em estoque.

Berté e Beulk (2013) classificam os sistemas de custeios em integral, que
apropriam os custos e despesas diretos e indiretos ao produto, marginal, onde é apropriado
somente 0s custos e despesas variaveis. E por atividade, onde direciona o maior nimero
de custos e despesas diretas ao produto. J& Crepaldi e Crepaldi (2018) apontam dois tipos
de métodos de custeios basicos, custeio por absorcao, também chamado custeio integral,
onde sdo absorvidos pelos produtos todos os custos da produgdo e custeio variavel ou
custeio direto, que sdo apropriados aos produtos somente 0s custos variaveis.

2.3 IMPACTO DO CONTROLE DE CUSTOS NA FORMAGCAO DO PRECO DE VENDA

Para Schoninger e Heckler (2017) a preocupagédo maior dos empreendimentos
esta na formacédo do preco de venda, onde deve ser levado em consideragéo a analise dos
custos envolvidos e a margem consideravel, que supra as expectativas e os lucros
esperados. E a partir dessa andlise que é possivel identificar se determinado produto esta
sendo viavel para o objetivo da empresa, ou seja, se 0 produto comercializado esta
trazendo resultados financeiros positivos ou negativos para a organizagao.

Segundo Carneiro, Saito, Azevedo e Carvalho (2018) a liberdade das empresas
para fixacdo do preco de venda é condicionada por diversas varidveis do macroambiente,
como inflacdo, taxa de juros, organismos de defesa do consumidor, politicas fiscais e etc.
Isso tudo interfere na capacidade das empresas de estabelecerem um preco adequado de
venda e aumenta o poder do consumidor, que com a ampla abertura de mercados passam
a ter mais acesso as informacdes sobre a oferta dos produtos, e se tornam consumidores
mais conscientes.

Veiga e Santos (2016) afirmam que a formacédo do preco de venda depende de
guestdes como apuracdo do custo, existéncia de produtos substitutos, preco da
concorréncia para o produto ou similar, volume de vendas, impostos, estratégias
mercadoldgicas, ciclo operacional, custos envolvidos, dentre outros fatores que afetam
direta ou indiretamente a classificagdo do melhor preco de venda a ser fixado no
estabelecimento para alavancar as vendas.

Como os precos de venda séo sugeridos pelo mercado, devem ser inferiores aos

dos concorrentes, para que assim o empreendimento garanta uma vantagem competitiva
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em relacdo aos demais. Para tanto as informacdes do conhecimento dos elementos de
formacédo de preco, devem ser utilizados para maior controle dos processos produtivos e
custos, direcionando 0s rumos e o planejamento estratégico, além de utilizar os indicadores
estratégicos para tomada de decisdes dos empresarios (JUNIOR, 2017).

Diante das informacfes observadas, percebe-se que para formacao do preco de
venda, deve ser levado em consideracao todos os fatores ligados a producédo, assim como
fatores externos que influenciam direta ou indiretamente no preco adequado para aceitacéo

do produto no mercado.

3. PROCEDIMENTOS METODOLOGICOS

O estudo em guestdo tem como base um estudo bibliografico e bibliométrico. Sendo
de natureza bésica, pois objetiva o avango no conhecimento cientifico sem aplicabilidade
imediata dos resultados. Possui uma abordagem quantitativa e qualitativa. Tem como
objetivo de pesquisa o estudo exploratério que proporciona uma maior familiaridade com o
problema, tornando-o mais explicito, com planejamento bastante flexivel, considerando os
diversos aspectos sobre o fato estudado e com diversas maneiras de coletar os dados, Gil
(2017).

Para elaboracao da pesquisa foi utilizado o procedimento bibliografico de revisédo
de literatura, com artigos e livros relacionados ao tema. Que segundo Fachin (2017) € um
conjunto de conhecimentos que estéo reunidos em vérias obras, se fundamenta em varios
procedimentos metodoldgicos e é base para as demais pesquisas. Logo em seguida
realizou-se um estudo bibliométrico, que tem como objetivo alcangcar um numero
representativo acerca do assunto abordado, sendo este numero encontrado em
plataformas de pesquisas, artigos e revistas. Silva, Leonidio e Freitas (2015).

Para a realizacdo da pesquisa, os dados foram obtidos por meio da plataforma de
estudos Google Académico, utilizando como descritores de pesquisa 0s termos: Formagéo
de preco de vendas e Custos. Para critérios de inclusédo foram estabelecidos que as
pesquisas deveriam ser realizadas através de artigos em lingua portuguesa-BR, com suas
respectivas publicagfes entre os anos de 2016 & 2020 e que estivessem com relacéo direta
diante do tema proposto, trazendo os dados necessarios para o estudo. Para critérios de
exclusao, utilizou-se dos aspectos dos artigos que, mesmo preenchendo os critérios de
inclusdo, apresentaram caracteristicas adicionais, sem relevancia para a tematica principal
e ndo adequados aos descritores de pesquisa e artigos com mais de trés autores.

A pesquisa foi realizada na plataforma Google Académico, e ocorreu no periodo

de agosto de 2020 até abril de 2021. O instrumento de coleta de dados foi feito por meio
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da plataforma Google Académico. Onde, depois de coletados os dados, foi realizada a

analise, com uso de tabelas e analise de conteudo.

4. PESQUISA BIBLIOMETRICA

Pesquisa Bibliometria (2016-2020): Trabalhos publicados na base de dados Google
Académico nos ultimos cinco anos.
Tabela 01: Quantidade de artigos publicados (2016-2020)

Quantidade de artigos publicados

ANO ARTIGOS
2016 5
2017 3
2018 8
2019 3
2020 1

Fonte: Dados da pesquisa (2021)

De acordo com a tabela 01 foram encontrados no final da pesquisa um total de 20
artigos relacionados ao tema em questdo, dentre 0os quais a maioria foram publicados no
ano de 2018. Observou-se que houve uma diminui¢cdo na realizagéo dos trabalhos na area
nos ultimos anos, mesmo compreendendo a importancia do tema para a atualidade.
Denota-se que no ano de 2020 foi encontrado apenas um artigo publicado. Portanto,
observa-se a caréncia de publicagfes na éarea, visto que, os dados ndo sao expressivos

com relacdo a importancia do tema no atual cenério da profissédo contabil.

Tabela 02: Total de publicacdes por periddicos e qualis area.

REVISTA TOTAL DE QUALIS -
PUBLICACOES AREA

Associacao Brasileira de Custos 2 B4

Holos 1 B2

Gestdo em Foco 1 C

Repositério de Universidades 14 -

Revista Brasileira de Gestdo e Engenharia - 1 B4
RBGE

Revista Livre de Sustentabilidade e 1 B4

Empreendedorismo
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Fonte: Elaborado pelo autor (2021)

A tabela 02 apresenta os periddicos utilizados no estudo bibliométrico, quantidade
de publicacdes bem como o qualis area por periddico. A revista Associacao Brasileira de
Custos foi a periddica que estd em destaque com pelo menos duas publicacbes até o
presente momento com qualis B4, nas demais revistas foram encontrados apenas um
artigo publicado. Observa-se que a maioria dos artigos encontrados foram publicados em
Repositérios de universidades, onde destacou-se a Universidade do Extremo Sul

Catarinense - UNESC, com mais de 50% dos artigos publicados pela mesma.

Tabela 03: Autores principais mais proliferos

AUTORES TOTAL
Matheus Pedro de Carvalho 1
Kamila Martins Mota 1
Denise Isabel Rizzi 1
Antdnio Zanin 1
Claudio Ciambelli Junior 1
Glaucu Humbertus Vilarinho Dias 1
Weverton de Araujo Pinto 1
Gustavo Maccari Espindula 1
Maria Helena Campos Soares 1

Mello

Renata Bissi de Oliveira 1
Francieli do Prado Dacié 1
Bruna Stefany Castro Freitas 1
Jéssica Araujo da Costa 1
Jean Ferreira Assuncao 1
Marilia Alves de Paula 1
Rafaela Seabra Cardoso Leal 1
Amanda de Sousa Burato 1
Priscila Stocco Carlin 1
Jéssica Boeng Westrup 1
Daniela Cadorin Gongalves 1
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Andressa juliano Coelho 1

Lucas Generoso Velho 1
Leonardo de Sousa Figueredo 1
Emilly Soares Andrade 1
Adriano Alves Franca 1
José In4cio Schneider 1

Fonte: Dados da pesquisa (2021)

Verifica-se que dos vinte (20) autores principais, de cento e vinte (120) artigos com
o foco no tema Custos e Formacdo de Preco de Venda, todos os autores tiveram
participagdo em apenas um artigo. Logo, € evidente a caréncia de pesquisas relacionadas
a tematica supracitada.
Tabela 05: Metodologia utilizada

METODOLOGIA TOTAL
Qualitativa 13
Quantitativa 1
Quant — Quali. 4
N&o mencionada 2
TOTAL 20

Fonte: Dados da pesquisa (2021)

Na tabela 05, denota-se que a abordagem menos usual é a quantitativa, com
apenas um artigo desenvolvendo essa metodologia de pesquisa. Esse fato pode ter
acontecido, pelo fato de que os estudos bibliométricos sdo caracterizados pela utilizagéo
de técnicas quantitativas.

Observa-se que a abordagem qualitativa foi a mais utilizada nos artigos, e a
metodologia quant-qualit foi a segunda mais utilizada. Sendo evidente também, que

existem dois trabalhos, que n&o possuem abordagens mencionadas.

Tabela 06: Quantidade de referéncias

ANO QUANTIDADE DE
REFERENCIAS

2010 43

2011 34

ISSN: 2316-2317 Revista Eletrdnica Multidisciplinar - FACEAR 8



2012 37

2013 41
2014 25
2015 35
2016 22
2017 17
2018 14
2019 3
2020 4

Fonte: Dados da pesquisa (2021)

Constatou-se que no total de referéncias utilizadas nos 20 artigos publicados com
a abordagem “Formacéo de prego de venda e Custos” foram encontradas 275 referéncias,
sendo o ano de 2010 e 2013 com o maior nimero. Constatou-se também que as

referéncias menos citadas foram do ano de 2019 e 2020.

Tabela 08: Palavras-chaves apresentadas nos artigos

PALAVRAS - CHAVE N° De repeticfes nos artigos
Contabilidade de custos 6
Métodos de custeios 2
Formacéo de preco 4
Preco de venda 8
Custos 9
Formacdao de preco de venda 2
Micro e pequenas empresas 2
Precos 2
Custeio Variavel 5
Mark-up 2
Gestéo de custos 2
Custeio direto 1
Custeio por absor¢ao 2
Custos indiretos 1
Precificacdo 1
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Administracdo de venda 1

Venda 1
Microempreendedor 1
Sistema de custeio 1

Fonte: Dados da pesquisa (2021)

Denota-se que os termos Preco de venda (8) e Custos (9) foram os mais utilizados
pelos autores relacionados a tematica Formacao de preco de venda e Custos. No que se
refere aos termos supracitados, os mesmos possuem relagéo direta com a Contabilidade

de custos, visto que, demonstram conceitos basicos a respeito do assunto.

5. CONSIDERACOES FINAIS

Ao desenvolver a pesquisa bibliografica, viabilizou-se que a determinagdo do
preco de venda de um produto, vai além da variavel preco de mercado, pois s&o inumeros
os fatores que englobam essa questao, dentre eles o0s custos relacionados ao produto, que
sdo os principais responsaveis pela determinacéo do melhor preco a ser aplicado, cobrindo
assim os gastos e investimentos realizados para venda do mesmo e que venha a trazer
beneficios econbmicos para a empresa.

Analisou-se também que muitas das micro e pequenas empresas fecham as
portas antes dos 5 anos de atividade, e o pre¢o de venda utilizado nos produtos se tornam
um dos motivos para que isso aconteca. Para que essa formagéo de precos seja utilizada
de forma eficaz, seus custos devem ser muito bem analisados, levando em consideracao
fatores que afetam direta ou indiretamente a classificacdo do melhor preco de venda a ser
fixado no estabelecimento para alavancar as vendas.

Portanto as informacdes inerentes aos fatores determinantes do preco de venda
devem ser uma ferramenta utilizada pelos administradores dos empreendimentos de forma
responsavel e visionaria, direcionando os rumos e o planejamento estratégico. Portanto, a
avaliacao e interpretacéo das informacdes relacionadas aos custos dos produtos ajudam
a alavancar as vendas e o resultado operacional do neg6cio. E a falta desse conhecimento
pode acarretar resultados negativos e bastantes comprometedores para a continuidade
das atividades comerciais da empresa.

No caso da pesquisa bibliométrica, pode-se concluir que nos ultimos dois anos o
indice de trabalhos escritos com relagdo ao tema abordado foi muito pequeno, sendo
encontrados apenas 20 publicagdes que se enquadram nos critérios de inclusdo acima
citados. Dos artigos publicados a grande maioria foram para Trabalhos de Concluséo de
Curso e assim publicados em repositérios das universidades, e apenas uma revista chegou
a publicar mais de um artigo, que foi a revista Associagéo Brasileira de Custos com Qualis
B4.

Dos trabalhos abordados, mais de 60% apresentaram metodologia qualitativa e
uma pequena parte apresentou metodologia quanti-quali. A metodologia Quantitativa é a
menos utilizada, sendo encontrada em apenas um artigo. Notou-se que as referéncias
utilizadas nos trabalhos desde 2010 foram bem assiduas, e nas palavras chaves utilizadas,
as de maiores destaques foram relacionadas a contabilidade de custos, formacao de preco,
e custeio variavel. E dos autores encontrados, nenhum publicou mais de um artigo
relacionado ao tema.

E assim observa-se uma grande caréncia de pesquisas voltadas para a tematica
em questéo, sugerindo-se entdo um maior aprofundamento dessas informacdes por meio
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de mais pesquisas nessa area da contabilidade e do gerenciamento de empresas, maior
envolvimento de revistas e meios midiaticos de propagacdo e engajamento. Visto a
escassez de informacdes desse tema na atualidade, bem como melhor conhecimento do
profissional contabil, das préprias organiza¢des e conhecimentos em geral.

Em relacdo & comunidade académica sugere-se a abrangéncia de mais trabalhos
publicados com essa linha de pesquisa e consequentemente mais publicacées desses
trabalhos em revistas de melhor Qualis, para que se destaquem e assim os discentes das
areas de Ciéncias Contabeis e afins, bem como os profissionais das empresas, passem a
ter acesso a maiores informagdes sobre esse contetdo, auxiliando entdo na construcao
de seus conhecimentos, formacéo profissional e desenvolvimento de suas habilidades
técnicas.
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